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Kunden-Sog-System®
So steigern Sie lhre Umsatzrendite

Marktgerechte Produkte reichen heute nicht mehr aus, um die Profi-
tabilitat eines Unternehmens zu sichern. Erfolgsfaktor Nr. 1istin-
zwischen die Fahigkeit, ein Geschaftskonzept kontinuierlich zu opti-
mieren.

Ca. 90% aller Unternehmen verfiigen Uber erhebliche Rendite und Wachstumsre-
serven. Der Grund: Das Management konzentriert sich fast ausschlief3lich auf das
Tagesgeschaft und versdumt es, das eigene Geschéftskonzept systematisch zu hin-
terfragen und zu optimieren. Wer als Unternehmer das Potential der eigenen Ge-
schéaftsidee, Mitarbeiter und Produkte voll ausschdpfen will, der kann ab sofort von
den Dienstleistungen der Bad Lippspringer Unternehmensberatung Success Service
Eisele profitieren: Unter dem Markennamen Kunden-Sog-System® erhalten interes-
sierte Unternehmer Zugriff auf ein hoch effizientes Managementkonzept zur Ver-
besserung von Strategie, Marketing und Vertrieb. Das Kunden-Sog-System®© nutzt
bewéahrte Standards und uUbertragt diese auf die Anforderungen der jeweiligen Un-
ternehmen. Sie erschliel3en lhre Rendite- und Wachstumsreserven und starken lhre

Wettbewerbskraft nachhaltig.



Warum Unternehmensoptimierung?

Die grof3e Mehrzahl aller Unternehmen in Deutsch-
land verfligt Uber ein erhebliches ungenutztes Po-
tential: Ideen zur Steigerung der Attraktivitat gegen-

Uber Kunden, Mdglichkeiten zur Verbesserung von

Kommunikation und Prozessen, viel versprechende

Ansatze zu Kostensenkung und fir Umsatzwachs-
tum. Es mangelt nicht an Wissen. Grol3er Bedarf
besteht hingegen an einem systematisierten Pro-
zess, welcher das Know-how von Mitarbeitern,
Partner und Lieferanten sichtbar macht und struk-
turiert . In Marketing und Vertrieb sind grol3e un-

genutzte Potentiale vorhanden.

Kunden-Sog-System®

Der groRe Nutzen vom Kunden-Sog-System® be-
steht darin kontinuierliches Wachstum mit htheren
Deckungsbeitragen quasi automatisiert zu gene-
rieren. Hinter dem Namen verbirgt sich ein modu-
larer Werkzeugkasten fir Unternehmer, mit dem
sich die vielen versteckten Mdglichkeiten fir Um-
satz- und Renditewachstum systematisch und be-

zahlbar erschlieRen lassen.

Nutzen fur Unternehmer

Kunden-Sog-System®

Beratungs-Workshop

1.Tag
. Spezielle Starken

. Geschaftsfeld

. Zielgruppe

Probleme der Zielgruppe

. Innovation

. Kooperation

. Konstantes Grundbediirfnis

~No uhwNPE

2. Tag
- Grundlagen Kunden-Sog-System©

- Nachfrage-Sog schaffen

- von Auftrags-Schwankungen zu
gleichméaRigen Auslastungen

- Kontaktsystem zum dauerhaften
Aufbau einer Kundenbeziehung

- Verbesserung der eigenen
Leistungsdarstellung

- 3-Vorschlage-Methode

Sie erhalten

* Beratungsbericht
» MaBRnahmenplan
* Besprechung % Tag
* Fordermittel*
(* abhangig vom Umsatz)

Die Investition in die Optimierung von Strategie, Marketing und Vertrieb in einem Un-

ternehmen amortisiert sich relativ schnell. Dank seiner grol3en Hebelkraft multiplizie-

ren sich positive Veranderungen vielfach: Sie verbessern Ihre Position am Markt. Sie

erhdhen die Bindungskraft zu Ihren Kunden. Sie steigern die Rentabilitat.
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Success Service Eisele
Detmolder StralRe 240
33175 Bad Lippspringe

& Ja, ich/wir wollen einen 2-Tages Kunden-Sog-System® Beratungs-Workshop bei

uns vor Ort durchfiihren lassen.

Rufen Sie mich / uns zurtick um Details zu besprechen.

Firma

Ansprechpartner

Stralle
I

PLZ /Ort
I

Telefon

E-Mail

Datum Unterschrift
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