Machen Sie den individuellen 1- Minuten-Test fur lhre Firma

Bewerten Sie bitte diese Fragen... Trifft zu | Soll
besser
werden

... zU ihrer heutigen Situation

1. Wir erhalten das ganze Jahr tber genugend Anfragen. O a

2. Wir bekommen mehr Direkt-Auftrage auch ohne Aus- O d

schreibungen.

3. Wir finden jeden Monat geniigend Neukunden. O d

4. Unsere Stammkunden erteilen uns standig Folgeauftrage. O d

5. Alle unsere Kunden kennen die gesamte Palette unserer O a

Leistungen und den Nutzen den sie davon haben.

... zUu lhren Zielen

1. Wir haben bereits eine gut funktionierende Kundendatei. O d

2. Unsere Kundenpflege ist perfekt organisiert. O 0

3. Wir erreichen nach Angebotsabgabe tUber 50% Auftrags- O d

Zusagen.

4. Wir werden von unseren Kunden héaufig empfohlen und holen O d

diese Empfehlungen aktiv ab.

5. Wir bieten bereits viele Serviceleistungen, die von unseren O d

Kunden gut honoriert werden.

... ZU lhrer Zukunftssicherheit

1. Bei uns bewerben sich geniigend Fachkréfte. 0

2. Die Zukunft unseres Unternehmens ist gut gesichert. O d

3. Das Unternehmen ist so gut in Schuss, dass es jederzeit einen d

Kaufer finden wirde.
Summe der Kreuze:

Ihre Auswertung und was zu tun ist:

ein- bis zweimal = drei- bis funfmal = sechs- bis zwdlfmal =

Sie kénnen gelassen in die | Jetzt lohnt es sich schon Schnellstens melden, wir

Zukunft sehen. Uber eine neue Strategie zeigen einen praktischen

zur Zukunfts-Sicherung Weg zur Zukunftssicherung
nachzudenken. Ihres Unternehmens!!!

Der nachste Schritt zu mehr Zukunftssicherheit: Fax an 05252 931443
Jch lin intevessiedd ar.

O Erstellung eines kostenlosen Geschafts-Erfolg- Firma
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